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Annegret Stein (li.) startete in Sornzig
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nisatoren wollten auch Vorurteile entkréaften.

Mit Frauenpower
das Leben meistern

Unternehmerin Annegret Stein (57) lud zum ersten Ladies-Tag nach Sornzig

Von Béarbel Schumann
Sornzig/Kroptewitz. Annegret Stein
muss nach der Frage, wie sie zum
Direktvertrieb kam und was sie da-
ran so mag, lachen. Sekunden spa-
ter verraten Augen, die Mimik im
Gesicht, dass das Thema doch ein
ernstes ist. ,Ja, was ich, wir tun, das
wird oft beldchelt und ist bei vielen
Leuten mit einem negativen Begriff
belastet”, sagt die 57-Jahrige. Zu
Hause in einem kleinen Ortim lénd-
lichen Raum unseres Nachbarkrei-
ses stand sie nach der Trennung von
ihrem damaligen Mann als zweifa-
che Mutter vor der Frage: Wie kann
ichmeinen Lebensunterhalt sichern
und meinen Kindern weiterhin ein
sorgenfreies Leben bieten? Mit
einem Teilzeitjob war manches, was
zum Alltag der Familie gehorte, als
Alleinerziehende nicht bezahlbar.
»Also gingich auf die Suche, wieich
zusdtzlich Geld verdienen konnte
und dabei in der Zeiteinteilung frei
war. Und das mit meiner Beschafti-
gung nicht kollidierte. Als meine
Kinder einverstanden waren, ging
es los mit Erzeugnissen im Direkt-
vertrieb”, blickt die Kroptewitzerin
zurtck.

Das war vor rund 20 Jahren. Eine
Entscheidung, auch wenn sich die
Warenpalette gewandelt hat, die
Annegret Stein nicht bereut hat.
,Ich bin dadurch sogar gestarkt und
selbstbewusster geworden. Heute
traue ich mich auch vor Leuten zu
sprechen und etwas zu prasentie-
ren. Das war vorher nicht drin”, er-
zdhlt sie. Zum anderen bewegte sie
aber auch noch ein anderer Gedan-
ke:Imlandlichen Raum gibt es nicht
viele Moglichkeiten fiir Frauen,
einen Nebenjob zu bekommen, der
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Die Frauen tauschen sich beim Kuchenbasar aus.
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eine neue Veranstaltung mit Freunden. Bei ihrem Ladies-Tag gab es nicht nur manches zu entdecken, sondern die brgé-

mit der Betreuung der Kinder im
Einklang zu bringen ist. Vertrieb sei
da eine gute Moglichkeit. Aber man
miisse auch hinter den Produkten
stehen. ,Ich bin zum Beispiel kein
Mensch, der Schmuck tragt. Derar-
tiges konnte ich nicht verkaufen”,
so die 57-Jahrige.

Nach iiber 20 Jahren Vertriebs-
erfahrung hatte die Kroptewitzerin
nun die Idee, gemeinsam mit ande-
ren Frauen im Kloster in Sornzig
einen Ladies-Tag zu veranstalten.
. Wir wollten in erster Linie etwas
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gegendie Vorurteile zum Direktver-
trieb tun. Und wir wollten zeigen,
dass dies zum Beispiel fir Frauen
berufliche Perspektiven bietet"”, be-
grindet Annegret Stein die Einla-
dung. In den Gesprachen mit ande-
ren Ausstellern wird deutlich, dass
die Geschichte der Kroptewitzerin
kein Einzelfall unter den anderen
Ausstellerinnen ist. Da war die Ver-
kéauferin, die nach der Geburt ihrer
Kinder vorerst nicht weiter im Han-
del arbeiten konnte oder die Ange-
stellte, die keinen Vollzeitjob be-
kam, weil die in ihrer Branche nurin
der Region fiir maximal 30 Stunden
angeboten wurden. Geschichten,
die aus Frauen Vertriebsexperten
werden lies und so auch fiir das En-
gagement, die Kreativitat, fir Mut
und den Willen von Frauen spre-
chen, ihr Lebenselbstin die Hand zu
nehmen, ohne amtliche Hilfen, oh-
ne Abhdngigkeiten. So gesehen,
bekommt Direktvertrieb eine ganz
andere Betrachtungsweise und Be-
deutung.

Fest steht jedenfalls, auch wenn
die Organisatorin mit mehr Gésten
gerechnet hat, im ndachsten Jahr
wird es wieder einen Ladies-Tag ge-
ben.



